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Las mafianas en Gesinter son cadticas. En
el edificio que albergasu sede, en Sarria, el
ajetreo contrasta con la calma del barrio,
ajenoalasllamadas, las reuniones, el pa-
sar delas paginas rosasalményalas ono-

matopeyas que

POR SABINA pueda evocar una
FEIJOO MACEDQ ~ gestora de fon-
dos de inversion.

AtiendenaEL

PERIODICO los hermanos Kai y Silvia To-
rrella, director ejecutivoy presidentade la
gestora, que conforman la tercera gene-
racién de una empresa que lleva vincula-
daalosmercados desde 1951.

«De hecho, acabamos de celebrar
nuestro 75° aniversario; tres cuartos de
siglo enlos que cada dia ha habido un To-
rrellaen el mercado», cuentan con orgu-
lloy cercania.

Explican que a Gesinter selaconoce co-
mo una de las pocas gestoras boutique in-
dependientes catalanas. También como
una firma especializada en el mercado chi-
no, sefia de identidad que se remonta a
principios delos noventa, cuando el padre
comenzd a invertir de forma temprana en
empresas del pais asidtico.

Sin embargo, la historia arranca tiem-
po atras. Fue en 1951 cuando su abuelo
fundd R. Torrellay Compaiiia, firma que
durante cuatro décadas se dedicé al arbi-
traje entre las cuatro bolsas espafiolas de
entonces, situadas en Madrid, Bilbao, Bar-
celonay Valencia. En otras palabras: com-
praban acciones donde cotizaban baratas
ylas vendian donde eran caras.

Durante afios vivieron de esas inefi-
ciencias del mercado. «Era un negocio de
nicho, muy rentable, y en el quelos gran-
des bancos no entraban, lo que nos per-
mitid trabajar con mas de 120 de los 250
agentes de cambio y bolsa de la época»,
recuerdan.

Elmodelo se agotd en los ochenta, con
lareforma del mercado de valores, lade-
saparicién delos agentes y el saltoalane-
gociacion electrénica. Sin caer en la pard-
lisis, en 1987, Antonio y Ricard Torrella
Rodén (padre e hijo), junto con Alfonso Ji-
ménez, fundaron Interbrokers, centrada
en laintermediacién de bancos extranje-
ros enlabolsa espafiola.

Pocodespués, en1992, se crea Gesinter
SGIIC, dedicada a la gestion de fondos de
inversion, y en 2002 la tercera generacién
toma el relevo. Los hermanos Kaiy Silvia
asumen ladirecciény, tras dos décadas al
frente, deciden concentrar su esfuerzo en
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Los hermanos Silvia y Kai Torrella, tercera generacion de una em-
presa que acaba de celebrar su 75° aniversario, lideran una de las
pocas gestoras fondos de inversion independientes catalanas.

lagestoray vender Interbrokers en 2018.La
compradora fue GVC Gaesco, otra firmainde-
pendiente catalana.

Este 2026, Gesinter lo comenzara con una
carteraque, por primeravez, alcanzaralos 50
millones de euros bajo gestion, pertenecien-
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tes amas de 400 clientes. Todo ello con un
equipo reducido de cuatro personas: los dos
hermanos, el profesor de economia en laUni-
versitat Pompeu Fabra Joan Esteve como di-
rector de inversiones y Lluisa Vilarrubi Ferrer
al frente del back office y la atencién al cliente.

¢Ylapropiedad? Sereparte en tres par-
tes: un tercio para cada hermano y una
tercera que, desde 2020, pertenece a Da-
vid Levy. «Aporta gran experiencia inter-
nacional tras su etapa en Nueva York y
unavisién muy global del sector financie-
ro», explican.

Levy, ademas, es presidente dela firma
deasesoramiento Diverinvest y patronode
lafundacién Migranodearena. Pregunta-
dos los hermanos cémo se definen a si
mismos, responden que «frente a los
grandes Zara o H&M del sistema financie-
10, somos esa tienda de barrio especializa-
da, alaqueacudes por el trato y la calidad
del servicio».

Cinco vehiculos

Su base de clientes estd formada en un
75% por particulares y en un 25% por fa-
mily offices y empresas familiares, con un
patrimonio medio que se sitia entre los
25.000y10s 300.000 euros.

«Es un perfil muy desatendido en la
banca privada, al que no seles hace segui-
miento ni seles asigna un interlocutor es-
table», sefiala Kai Torrella. Ese perfil con-
vive con ahorradores jévenes que aportan,
cadames, pequefias cantidades —entre 30
y 50 euros—, ya que lamayoria de fondos
no exige inversién minima.

Actualmente la gestora articula su
oferta en cinco vehiculos. «Nuestro uni-
verso de inversion parte del analisis de
unas 380 empresas —200 estadouniden-
ses, 150 europeas y 30 chinas—. Tras un
doble filtro cualitativo y cuantitativo, ha-
cemos seguimiento de unas 50 compatifas
que acaban formando parte de las carte-
ras», explica Kai Torrella.

La gama incluye un fondo mixto flexi-
ble que combina renta variable y renta fija
global y un fondo de renta variable global
centrado en grandes compaiifas interna-
cionales, con un peso relevante de EEUU y
Europa.

Aellos se suma un producto enfocado
enelareadeinfluenciade Chinayel sudes-
te asiatico, que canaliza la inversién tanto
através de fondos y ETF tematicos como
mediante empresas occidentales con fuer-
te dependencia del mercado chino.

Completan laoferta un fondo de inver-
siénlibre, con unacarteramuy concentra-
dayflexible, y una sicav de inversion glo-
bal, accesible para cualquier inversor y di-
versificada en grandes empresas, que si-
gue una filosofia similar ala del fondo de
rentavariable internacional. m
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